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� Forte croissance organique

� Hausse significative de l’EBITDA

� Éléments financiers

� Acquisition de GE Supply
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Faits marquants S1 06 : Poursuite de la forte croissance des ventes

� Forte croissance organique : +11,7% (1) vs. S1 05

• Gains de parts de marché

• Marchés finaux porteurs 

• Inflation des prix des matières premières

� Initiatives :

• Amélioration du service / poursuite des optimisations
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Faits marquants S1 2006 : Poursuite de la forte croissance des ventes

� Poursuite de la croissance externe
• Elektro Material en Suisse en février 2006, ElettroBergamo en Italie et CLS aux USA en mai 2006 soit un chiffre     

d’affaires 2005 pro forma d’environ 450 M€ 
• En Août 2006, Rexel  a acquis GE Supply (Chiffre d’affaires de $2.2 Bn) lui conférant une position de n°1 aux USA 
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Part de marché et positionnement de Rexel 
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Faits marquants : Amélioration des performances

� Forte amélioration de la rentabilité
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Éléments financiers (Ray Acquisition SCA)
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Jan-Juin 2005 / Jan-Juin 2006
Données consolidées

Réel S1 06Réel S1 05
6 mois6 mois

Chiffre d’affaires 4 0723 535

Marge brute 894

% marge 25,6%25,3%

EBITDA 259190

% marge 6,4%5,4%

(M€)

Endettement au 30 juin 2 278 2 485 (1)

1 043
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Variation
Réel %

+15,2%

+36,3%

+9,1%

+16,7%
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Ventes 2005 par division

Ventes 2005 par zone géographique 
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Acquisition de GE Supply : Rexel devient n°1 aux États -unis
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